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| Parceiros Chave

Quem sao seus
parceiros estratégicos?
Escolas, instituicdes
culturais, fornecedores
de instrumentos
musicais, empresas de
eventos? Quais
parcerias podem
agregar valor ao seu
negdécio?

| Estrutura de Custos

Quais sdo os custos fixos do seu negdcio? Aluguel do espaco,

| Atividades Chave

Criacao de aulas e
atividades musicais,
gestao de alunos,
marketing digital,
organizacao de
eventos?

| Recurso Chave

Quais sao 0s recursos
essenciais para o seu
negdcio? Espaco fisico
adequado,
instrumentos musicais,
materiais didaticos,
equipe qualificada?
Quais sao os seus
principais ativos?
Marca, metodologia de
ensino, parcerias com
escolas e instituicoes?

Proposta de Valor

O que torna o seu
espaco de musica
infantil anico?
Metodologia exclusiva,
aulas personalizadas,
ambiente Iudico,
eventos especiais?
Qual o principal
beneficio que vocé
oferece ao cliente?
Desenvolvimento
musical da crianca,
momentos de diversao
em familia,
socializacao?

Relacao com o
cliente

Relacionamento com
clientes: Como vocé se
relaciona com seus
clientes? Aulas
experimentais, eventos
para pais e filhos,
programa de
fidelidade? Como vocé
mantém seus clientes
satisfeitos e os
transforma em
promotores da sua
marca?

Canais

Redes sociais,
indicacdes, eventos na
comunidade, parcerias
com escolas? Quais os
canais mais eficazes
para alcancar seu
publico-alvo?

| Fontes de Renda

Quais sao suas principais fontes de renda?

Segmentos de
Mercado

Quem sao seus clientes
ideais? Criancas de
qual faixa etédria? Pais
que buscam qual tipo
de atividade para os
filhos? Quais sao as
dores e necessidades
dos seus clientes? Pais
buscam
desenvolvimento
musical, atividades
lGdicas, socializacao
para seus filhos?



saldrios, contas de agua e luz, instrumentos musicais? Quais sdo os
custos varidveis? Materiais didaticos, eventos, marketing?



