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| Parceiros Chave

Quais parcerias podem
agregar valor ao seu
negdécio? Quem sdo
seus parceiros
estratégicos?
Fornecedores de
cosméticos,
transportadoras,
influenciadores digitais.

| Atividades Chave

Criacao de conteldo
para as redes sociais.
gestao do estoque;
atendimento ao cliente,
marketing digital.

Recurso Chave

Plataforma de e-
commerce, estoque de
produtos, logistica,
Atendimento ao cliente.

Proposta de Valor

Qual o principal
beneficio que vocé
oferece ao cliente?
Conveniéncia,
variedade de produtos,
precos acessiveis,
experiéncia de compra
personalizada. O que
torna sua loja de
cosméticos online
Unica? Produtos
exclusivos, precos
competitivos, entrega
réapida, consultoria
personalizada

Relacao com o Segmentos de

cliente Mercado
) Quem sao seus clientes
I Canais ideais? Mulheres.

Redes sociais, Google,
influenciadores digitais,
e-mail marketing

| Estrutura de Custos | Fontes de Renda

Quais sdo os custos fixos do seu negdcio? Plataforma de e-
commerce, marketing digital, aluguel de escritério (se tiver),
salarios? Quais sao os custos variaveis? Produtos, embalagens, frete?

Venda de produtos, kits personalizados



