
Parceiros	Chave Atividades	Chave

Recurso	Chave

Proposta	de	Valor Relação	com	o
cliente

Canais

Segmentos	de
Mercado

Estrutura	de	Custos Fontes	de	Renda

PANIFIT

Fornecedores	de
produtos	fitness	e	café,
torrefadores	de	café,
academias,	studios	de
pilates,	influenciadores
digitais

Curadoria	de	produtos,
preparo	de	café,
atendimento	ao	cliente,
gestão	de	estoque,
marketing	digital.
Logística.

Localização	estratégica
da	loja,	fornecedores
de	produtos	fitness	e
café	de	qualidade,
equipe	treinada,
equipamentos	para
preparar	café,	sistema
de	gestão.

O	que	você	oferece	de
único	e	valioso	para
seus	clientes?	Produtos
fitness	de	qualidade,
variedade	de	cafés
COADO	de	qualidade	,
ambiente
aconchegante,	opções
de	lanches	saudáveis,
atendimento
personalizado.

Atendimento
personalizado.
Programa	de	fidelidade.
INAUGURAÇÃO	:
eventos	de	degustação
de	café	workshops
sobre	nutrição	e	bem-
estar

PÓS	VENDA.

Loja	física	bem
localizada	marketing
digital	(redes	sociais,
site)	parcerias	com
academias	e	studios	de
pilates,	eventos	na
comunidade.

Delivery.	PEDIDOS	DE
KITS.

Pessoas	que	praticam
atividades	físicas
regularmente,	buscam
uma	alimentação
saudável	e	apreciam
um	bom	café?
Profissionais	que
trabalham	perto	da	loja
e	procuram	um	local
para	um	lanche	rápido
e	nutritivo?

Quais	são	os	principais
problemas	que	seus
produtos	resolvem	para
eles?	Facilitar	o	acesso
a	produtos	fitness	e
saudáveis,	oferecer	um
ambiente	agradável
para	relaxar	e
trabalhar,	fornecer
opções	de	café	de
qualidade.



Quais	são	os	principais	custos	do	seu	negócio?	Aluguel,	salários,
estoque	de	produtos,marketing,	contas	(água,	luz,	internet),
manutenção,	impostos.	MOBILIÁRIO

CUSTOS	FIXOS	E	VARIÁVEIS

Venda	de	produtos	fitness,	café	coado,	lanches,


