
Parceiros	Chave Atividades	Chave

Recurso	Chave

Proposta	de	Valor Relação	com	o
cliente

Canais

Segmentos	de
Mercado

Sem	título	*

Com	quem	você
precisa	se	associar?
Fornecedores	de
materiais	elétricos,
engenheiros
consultores,	empresas
de	construção?	Quais
parcerias	são
essenciais	para	o
sucesso	do	seu
negócio?
Distribuidores,
fabricantes	de
equipamentos?

Desenvolvimento	de
projetos,	execução	de
obras,	gestão	de
equipe,	busca	por
novos	clientes?
Qualidade	na	execução,
cumprimento	de
prazos?

Pós	venda

Escritório	Equipe
técnica	qualificada
ferramentas	software
de	projetos,	carteira	de
clientes	Know-how
técnico

Entrega	de	projetos
dentro	do	prazo,
redução	de	custos,
otimização	do	consumo
de	energia.

O	que	você	oferece	de
único?	Projetos
eficientes,	rapidez	na
execução,	garantia	de
qualidade,	soluções
personalizadas

Atendimento
personalizado,	suporte
técnico	pós-venda,
programas	de
fidelidade.

Parcerias	de	longo
prazo,	projetos
recorrentes

ASSINATURA,	PACOTE
MENSAL.

Escritório.

Como	você	alcançará
seus	clientes?	Site,
redes	sociais,
participação	em	feiras
e	eventos	do	setor,
visitas	técnicas?	Quais
os	principais	pontos	de
contato	com	o	cliente?
Reuniões,
apresentações,	visitas
técnicas,	suporte

Quem	são	seus
clientes?	Residenciais,
Construtores,
indústrias,
condomínios,
prefeitura.	Quais	são	as
suas	necessidades?
Projetos
personalizados,
execução	de	obras,
manutenção	elétrica?



Estrutura	de	Custos Fontes	de	Renda

técnico

Custos	fixos	e	variáveis.	Quais	são	os	principais	custos	do	seu
negócio?	Mão	de	obra,	materiais,	aluguel,	impostos?	Quais	custos	são
mais	importantes	de	controlar?	Custos	de	projetos,	custos	de	mão	de
obra?

Cobrança	por	projeto,	contrato	de	manutenção,	venda	de	materiais
elétricos

hora	trabalhada,	contrato	de	manutenção	Quais	são	os	principais
produtos	e	serviços	que	geram	receita?	Projetos	elétricos,	execução
de	obras,	manutenção	elétrica,	consultoria


