Paulo Filipe

| Parceiros Chave

Com quem vocé pode
se associar para
fortalecer seu negécio?
Fornecedores de
bebidas, cervejarias
artesanais, aplicativos
de delivery,
influenciadores
digitais?

| Estrutura de Custos

Quais sdo os principais custos do seu negdcio? Construcao do local,
funciondrios, insumos, marketing, manutencao? Custos fixos e

variaveis.

Atividades Chave

Quais sao as atividades
mais importantes para
0 seu negdcio? Preparo
dos alimentos, gestao
de estoque, marketing
digital, atendimento ao
cliente

Recurso Chave

Quais 0s recursos mais
importantes para o seu
negdécio? Localizacao,
equipe qualificada,
fornecedores de
qualidade,
equipamentos de
cozinha?

Simoes dos Santos

Proposta de Valor

O que vocé oferece de
Unico e valioso para
seus clientes? Qual o
diferencial da sua
espeteria? E a
variedade de espetos,
a tematica do bar, o
ambiente
aconchegante?

Como sua proposta se
diferencia da
concorréncia? Quais
sdo seus diferenciais
competitivos?

Bar tematico

Relacao com o
cliente

Programa de fidelidade,
eventos musicais ao
vivo, playground

Canais

Quais os canais que
vocé utiliza para
alcancar seus clientes?
A LOJA FISICA; Redes
sociais, site, eventos
locais

Como vocé interage
com seus clientes
nesses canais?
Promocdes, concursos,
cardapio online,
atendimento
personalizado?

| Fontes de Renda

Segmentos de
Mercado

Quem sao seus clientes
ideais? Jovens adultos,
familias, grupos de
amigos? Quais sao seus
habitos de consumo e
preferéncias?

CLASSE B e C

Quais sao as dores e
desejos deles? Buscam
por um ambiente
descontraido, comida
saborosa, bebidas
variadas, experiéncias
Unicas?

Como vocé gera receita? Venda de espetos, bebidas, porcdes,
eventos, delivery? Qual o valor que vocé cobra pelos seus produtos e

servicos? Seus precos sao competitivos no mercado?






