Sem titulo *

| Parceiros Chave

Quais sao as parcerias
estratégicas para o seu
negdécio? Exemplos:
Hotéis, companhias
aéreas, empresas de
transporte, guias
turisticos.

| Estrutura de Custos

| Atividades Chave

Exemplos: Criacao de
roteiros personalizados,
negociacao com
fornecedores,
atendimento ao cliente.

| Recurso Chave

Quais sdo 0s recursos
mais importantes para
0 seu negocio?
Exemplos: Equipe
qualificada, plataforma
de reservas online,
parcerias com hotéis e
companhias aéreas.

Proposta de Valor

Proposta de Valor: Qual
o valor Unico que vocé
oferece aos seus
clientes? E um roteiro
personalizado, um
destino exclusivo, um
servico de atendimento
diferenciado?
Exemplos: Viagens
personalizadas para
familias, roteiros de
aventura para jovens,
pacotes turisticos para
idosos.

Relacao com o
cliente

Como vocé ira se
relacionar com seus
clientes antes, durante
e depois da viagem?
Qual o nivel de
personalizacao do
atendimento?
Exemplos: Atendimento
personalizado, suporte
24 horas, programas de
fidelidade

| canais

Como vocé vai alcancar
seus clientes? Site,
redes sociais, agéncias
de viagens, eventos?
Quais os canais de
comunicacao e venda
que vocé utilizara?
Exemplos: Site préprio,
perfil no Instagram,
parcerias com
influenciadores digitais.

| Fontes de Renda

Segmentos de
Mercado

Proposta de Valor: Qual
o valor Unico que vocé
oferece aos seus
clientes? E um roteiro
personalizado, um
destino exclusivo, um
servico de atendimento
diferenciado?
Exemplos: Viagens
personalizadas para
familias, roteiros de
aventura para jovens,
pacotes turisticos para
idosos.



Quais sdo 0s recursos mais importantes para o seu negdcio?
Exemplos: Equipe qualificada, plataforma de reservas online,
parcerias com hotéis e companhias aéreas.

Quais sdo os principais custos do seu negécio? Exemplos: Marketing,
saldrios, aluguel de escritdrio, comissoes, taxas.

Como vocé vai gerar receita? Venda de pacotes turisticos, comissoes,
servicos adicionais? Exemplos: Venda de passagens aéreas,
hospedagem, aluguel de carros, seguro viagem.



