
Parceiros	Chave Atividades	Chave

Recurso	Chave

Proposta	de	Valor Relação	com	o
cliente

Canais

Segmentos	de
Mercado

Sem	título	*

Fornecedores	de
ingredientes,
embalagens,
plataformas	de
delivery,
influenciadores	digitais,
empresas	de	logística.

Produzir	os	pudins,
desenvolver	novas
receitas,	criar	materiais
de	marketing,	atender
aos	clientes,	realizar
entregas,	gerenciar	as
redes	sociais,	otimizar
o	site,	realizar
campanhas	de
marketing	digital.

Receitas	exclusivas,
ingredientes	de
qualidade

Embalagens	seguras	e
atrativas,
equipamentos	de
cozinha,	plataforma	de
e-commerce,
ferramentas	de	gestão,
marketing	digital.

O	que	você	oferece	de
único	e	valioso?	Pudim
artesanal,	feito	com
ingredientes	frescos	e
de	qualidade,	em
porções	individuais	e
familiares,	com
diversas	opções	de
sabores	e	entregue
diretamente	na	casa	do
cliente,	em
embalagens	seguras	e
atrativas.

Como	seu	produto
resolve	os	problemas
dos	clientes?	Oferece
uma	sobremesa
prática,	deliciosa	e
personalizada,	ideal
para	diversas	ocasiões,
sem	a	necessidade	de
sair	de	casa.

Como	você	irá	interagir
com	seus	clientes?
Atendimento
personalizado	através
de	mensagens	diretas
nas	redes	sociais,	e-
mail,	WhatsApp,	chat
online	no	site,
programas	de
fidelidade,	promoções
e	conteúdos	relevantes
(receitas,	dicas,
curiosidades).

Redes	sociais
(Instagram,	Facebook,
TikTok),

Marketplace	de
alimentos,	site	próprio,
e-mail	marketing,
anúncios	online
(Google	Ads,	Facebook
Ads),	influenciadores
digitais.

Além	de	famílias,
pessoas	que	procuram
por	sobremesas	para
eventos	especiais	e
amantes	de	doces	em
geral.	empresas	que
buscam	opções	para
coffee	breaks.

Cerimonialistas	e
eventos



Estrutura	de	Custos Fontes	de	Renda

Quais	são	os	principais	custos	do	seu	negócio?

Matéria-prima,	embalagens,	marketing	digital,	plataforma	de	e-
commerce,	ferramentas	de	gestão,	delivery,	impostos.

CUSTOS	FIXOS:

PRO-LABORE

Venda	de	pudins	individuais	e	em	porções	maiores,	kits
personalizados,	assinatura	mensal,	workshops	de	culinária	online


